
 

 TOYO INDUSTRIAL CREATIVE CENTER 

 

 

申込日       年    月    日 

会 社 名 

 

 

 

 

住 所 

〒 
 

 

 

受講者名（フリガナ） 所属・役職 年齢 

   

TEL 担当窓口 (部署・役職・氏名) 

  

FAX E-mail 

  

事業内容 

 

 

 

 

 

 
 

【受 講 ま で の 流 れ】 申込み受付後に確認書を送付いたしますのでそちらでご確認ください。 

【お支払いについて】 請求書・振込用紙を送付いたしますので、期日までにお振り込みください。 

【キャンセルについて】 締切日以降のキャンセルについてはキャンセル料をいただきます（受講料全額） 

申込先 

FAX ０８９７－６６－１１１２ 

メール ikeuchi@ticc-ehime.or.jp 

 

 

問合せ先： 財団法人東予産業創造センター  事業部 村上・矢葺・池内 

〒792-0060 新居浜市大生院2151-10  TEL 0897-66-1111  FAX 0897-66-1112  

http://www.ticc-ehime.or.jp 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

会社経営に役立つ銀行対応力向上セミナー  申込書 

ごご記記入入いいたただだいいたた個個人人情情報報はは、、セセミミナナーーででのの参参考考資資料料、、ごご連連絡絡以以外外にに使使用用すするるここととははごござざいいまませせんん。。  

愛媛県東予地域におけるベンチャー・中小企業の総合支援窓口 

   〒792-0060 新居浜市大生院 2151-10 

      TEL0897-66-1111 FAX0897-66-1112 

  HP http://www.ticc-ehime.or.jp/ 

 

財団

法人 

会会社社経経営営にに役役立立つつ  

銀銀行行対対応応力力向向上上セセミミナナーー  
～パートナーとして上手く長く付き合うには～ 

http://www.ticc-ehime.or.jp/
http://www.ticc-ehime.or.jp/


 

 TOYO INDUSTRIAL CREATIVE CENTER 

 

 
  

       

 

 

 

 

 ■講 師 和田経営相談事務所 代表   和田 健一 氏 

【略歴】 

平成６年４月    地元銀行 入社 

平成１１年４月   全店№1の営業実績を達成し最優秀行員受賞 

平成１６年３月～  ３店舗で営業部門マネージャーを５年間 歴任 

平成１９年１１月  支店勤務時代に新店舗立ち上げプロジェクト営業部門責任者として成功させる 

平成２３年１月   地元銀行を円満退社（１７年間勤務） 

平成２３年２月   経営コンサルタントとして独立開業し、和田経営相談事務所を開設 

 

【資格】 経済産業省 中小企業診断士 

     日本事業再生士協会 認定事業再生士（CTP） 

     １級ファイナンシャルプランニング技能士 

 

【得意分野】 銀行勤務 17年の経験を活かした資金調達、資金繰りに関する支援 

       中小企業診断士、認定事業再生士の資格を活かした経営改善に関する支援 

       6次産業化プランナーの経験を活かした農業の経営管理に関する支援 

       創業支援 

■受講料  ￥９０，０００（税別） 

■日 程  全 6回（5/20、6/3、6/17、7/1、7/22、8/5） 

      各回 14時 ～ 17時 （無料相談会 17 時～18時） 

■場 所  財団法人 東予産業創造センター 

■申 込  裏面の申込書をご利用ください。  

■対象者  銀行対応力を向上させたい経営者・後継者・企業財務担当者・士業等企業支援者 

■締 切  5 月 13日（月） 但し定員 20名になり次第締め切らせていただきます。 

 

カ リ キ ュ ラ ム 

① 

5/20 

（月） 

現在の銀行の特徴  ―銀行員の思考回路を知る― 

・銀行はこんな仕事をしている 

・融資の審査システム、審査の手順、稟議システムとは 

・現在の融資に対する取組姿勢について 

・金融円滑化法終了を受けて銀行はどう動いているか 

・都市銀行、地方銀行、信用金庫、政府系金融の違いとは 

② 

6/3 

（月） 

融資の判断をどうしているか  ―ここを見て融資可否を判断する― 

・決算書「銀行員は決算書のどこを見ているか」、粉飾決算の見破り方 

・担保・保証人について、資金使途について 

・金利の決定はどのようにしているか 

・保証協会付融資「なぜ保証協会付融資を勧めてくるのか」 

③ 

6/17 

（月） 

自社は銀行にどう判断されているのか  ―格付けはこうして引き上げる― 

・信用格付け・債務者区分と融資の関係について 

・金融検査マニュアルには、中小企業向け判断基準がある 

・格付けは金利を決める一因、格付けを向上させたいなら、ここをこうする 

④ 

7/1 

（月） 

様々な金融調達手法を学ぶ  ―民間銀行融資以外にもある資金調達手法― 

・政府系金融の有効活用、民間銀行との違い、ゆうちょ銀行も法人融資に参入 

・制度融資について知っておこう 

・無担保私募債、動産担保融資（ＡＢＬ）とは何か 

・協調融資と融資枠契約、ビジネスローン、資本的劣後ローン 

・補助金・助成金について知っておこう 

⑤ 

7/22 

（月） 

銀行との上手な付き合い方  ―パートナーとして上手に長く付き合うには― 

・複数銀行取引は必要か 

・新規銀行と取引を開始するには 

・こんな対応は銀行から嫌がられる 

・ケース別銀行との対処方法について 

・金利交渉を有利に進めるコツ 

⑥ 

8/5 

（月） 

業況が変化した時の銀行交渉法 ―経営に業況の変化はつきもの― 

・追加融資やリスケジュールはどのように相談するか 

・経営改善計画書、資金繰表の作成方法について 

・メインバンクの役割とは 

・メインバンクとの関係性が苦境時の事業者を救う 

・メインバンクを変更するとき 

各回 

無料相談受付 

※要予約 

※1社 1回限り無料、2回目以降は有料 

 

金融円滑化法が平成 25 年 3 月で終了し、事業者の中で「今後銀行の企業に対する姿勢が厳しくなるので

はないか」という不安が高まっています。この不安は「銀行に対する情報不足」が起因と思われます。 

当セミナーでは、銀行員として 17 年、主に渉外・融資業務に携わってきた講師から、銀行の融資の方針や

事業者に対する考え方を聞き、銀行を正しく理解することによって漠然とした不安を払拭し、今後の資金調達

や銀行交渉をスムーズに行う為の知識を吸収することを狙いとしています。様々な資金調達手法を学ぶことで

多様化に取り組むことができ、また銀行を正しく知り上手に付き合う方法を学ぶことによって、経営力の向上

を目指します。優良事業者においても銀行との付き合い方を学ぶことによって、資金調達がスムーズになり、

新たな成長ステージに進むことが可能になります。 

 

当センターの研修は、新居浜市に本社所在の企業に限り「新居浜市中小企業振興助成制度の補助」が受けられます。 

 

 

 

◆ 会 社 経 営 に 役 立 つ 銀 行 対 応 力 向 上 セ ミ ナ ー ◆  
～パートナーとして上手く長く付き合うには～ 


